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Корпоративные клиенты:

• Государственные и

ведомственные учреждения

• Лизинговые компании

• Компании по аренде

и прокату автомобилей

• Таксомоторные автопарки
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• Скидки на приобретаемые автомобили

• Заключение сервисного договора
• Скидка на запчасти и ТО
• Безочередное обслуживание

• Подменный автомобиль
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• Корпоративная программа
Зависимость скидки на автомобиль от

категории покупателя и количества

одновременно приобретаемых автомобилей

• Лизинг
Финансовый лизинг

Оперативный лизинг
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Альтернативные сегменты корпоративных

клиентов:
- автошколы;
- врачи собственной практики, священнослужители;
- юристы;
- работники масс-медиа;
- международные организации;
- поликлиники;
- почтовые службы и службы доставки.
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• Тендеры и аукционы
Активное участие в тендерах и аукционах

государственных и ведомственных учреждений
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- корпоративные программы
- специальные программы лизинга

- ставка на сервисное обслуживание
- поиск корпоративных клиентов
в альтернативных сегментах рынка

- персональный менеджер
- активное участие в тендерах

Точки роста
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Спасибо за внимание!
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